
DROPSHIPPING

Passo a passo para



1 - o que é dropshipping?

O Dropshipping é um novo modelo de negócio implementado em 
e-commerces. Ele permite atuar nos canais online sem fazer

grandes investimentos e até mesmo sem estoque.

Como? A resposta está em ter um parceiro que fornece os
produtos. Nesse cenário, sua empresa atua como

intermediário e foca na parte estratégica, ou seja, vendas e
marketing.



2 - Onde encontro fornecedores?

busque sites de venda como aliexpress, amazon, shopee, 
entre outros. PESQUISE SE O FORNECEDOR É CONFIÁVEL E ANALISE

AS AVALIAÇÕES DE COMPRADORES RECENTES. 
o google trends traz resultados atuais do que está em alta.



3 - ENTRE EM GOOGLE TRENDS E DIGITE o produto que 
vocÊ GOSTARIA DE VENDER

EXEMPLO: RELÓGIO
 



PELO GRÁFICO É POSSÍVEL ANALISAR SE O PRODUTO 
ESTÁ EM ALTA OU NÃO. 

 



4 - Abra sua conta gratuita no 
SuperZebra



5 - ENTRE EM UM DOS FORNECEDORES 
DA SUA ESCOLHA E PROCURE PELO 

PRODUTO QUE GOSTARIA DE VENDER 



6 - selecione a categoria da sua venda



7 - selecione o segmento, categoria e
clique em próximo



8 - insira fotos e descrição do 
produto em seu loja no superzebra. 



Quanto mais informações e fotos nítidas, mais 
visibilidade seu produto terá! 

aposte em um anuncio claro e completo!

INSIRA UM VALOR COM MARGEM DE LUCRO E ATRATIVO 
PARA SEU CLIENTE. 

POR EXEMPLO, UM RELÓGIO SMARTPHONE COM VALOR DE CUSTO
r$ 30.98 PODE SER VENDIDO POR r$ 70,00. 

 



9 - FORMAS DE PAGAMENTO 

O COMPRADOR NEGOCIA DIRETAMENTE COM VOCÊ SEM
INTERMÉDIO DO SUPERZEBRA. 

AS OPÇÕES DE PAGAMENTO SÃO DEFINIDAS PELO VENDEDOR E
INFORMADAS NO ANÚNCIO (PIX, TRANSFERÊNCIA, DEPÓSITO

BANCÁRIO, ETC)

CASO QUEIRA GERAR UM BOLETO, SUGERIMOS O SITE ASAAS.COM 
 



10 - fiz uma venda! e agora?

entre no site do fornecedor escolhido, faça a compra 
do produto que seu cliente solicitou e insira no 

endereço de entrega os dados do seu cliente. assim, o
fornecedor entrega diretamente na casa dele sem

intermédio seu! 



o marketing é a alma do negócio! divulgue sua loja em
suas redes sociais e mantenha sempre seus produtos

atualizados com o que está em alta no mercado! 

11 - divulgue sua loja!



PRONTO! AGORA VOCÊ TEM TUDO QUE PRECISA PARA
ABRIR SUA LOJA E COMEÇAR A VENDER HOJE!!!

BOAS VENDAS!

                                                                     EQUIPE SUPERZEBRA

12 - COMECE A VENDER!


